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Közel egy éve, a 2016 májusában bezárt sceni-tech 2016 kiál-
lítást követően nagy örömmel írtam le, hogy szakmai szerve-
zetünk új energiákkal feltöltve az eddigi legsikeresebb kiállítá-
sát és az ahhoz kapcsolódó kísérő rendezvényeket tudhatt a 
maga mögött . de ahogy egy fecske nem csinál nyarat, úgy egy 
rendezvény sikere még nem garancia arra, hogy egy pezsgőbb 
szakmai élet alapját megteremtse – erre csak a szívós, eltökélt 
munka, valamint a folyamatos megújulás adhat garanciát.

de van-e ma, az internet világában létjogosultsága az ilyen 
szakmai kiállításoknak, konferenciáknak? hiszen minden in-
formáció elérhető, megtalálható ma online, anélkül, hogy egy 
lépést is tennünk kellene. hogyan, mitől lehet sikeres ma mégis egy olyan 
rendezvény, melyre igenis készülni kell, melynek meglátogatásához utazni, 
közlekedni kell, melyre valamennyi pénzt kell szánnunk, továbbá időt kell ki-
szakítani napi rohanó, stresszes életünkből? ráadásul ott  vannak a változó 
sikerű nemzetközi példák is: a 90-es években nagy sikerű, riminiben meg-
rendezett  fény-, hang- és show-technikai kiállítás (sib) képtelen volt új hely-
színén gyökeret verni, és néhány év alatt  teljesen eltűnt, de a párizsi sieL 
sem járt jobban, ma már összeesve, színpadtechnikai profi l nélkül működik. 
nemrég tértünk vissza a frankfurti proLight + sound kiállításról, és fele-
más érzéseink vannak, hiszen sok nagy gyártó hiányzott , és bizony voltak 
pavilonemeletek, melyeknek csak a felét töltött ék meg a kiállítók – úgy tűnik, 
hogy ez a kiállítás is egyre inkább a belső, német piacot célozza meg. talán 
az üdítő kivétel az amszterdami ise kiállítás, mely integrált rendszertemati-
kájával jól fut, és a berlini showtech is megújult stage|set|scenery néven, 
bár itt  is erősen érezhető, hogy elsősorban a hazai piacot célozták meg.

Mely rendezvények sikeresek, melyek buknak el, és vajon miért? nem va-
gyok orákulum, nincs pontos válaszom, de a tendenciák mégis kiolvashatók, 
a következtetések levonhatók a fenti példákból. én négy pontban tudom ösz-
szefoglalni tapasztalataimat, következtetéseimet a sikeres rendezvényekről:

Az első ilyen következtetés, hogy a kiállítások, szakmai rendezvények, le-
gyenek bármily nagy nemzetközi látogatott ságúak, mégis elsősorban egy or-
szágnak, esetleg egy régió szakembereinek szólnak. tehát a rendezvény, ki-
állítás sikere alapvetően a hazai szakmai közönség megszólításán múlik. ha 
a szervezőknek ez sikerül, akkor a rendezvény első szilárd pillérét letett ék.

Második következtetésem az, hogy a rendezvény tematiká-
jának érzékenyen kell reagálnia a szakma fejlődésére, változá-
sára. Meg kell találnia azokat az új, innovatív megoldásokat, 
gyártmányokat, szolgáltatásokat kínáló cégeket, melyek élen 
járnak a fejlesztésekben, és a szakmák megújulásának motor-
jai. A sikeres rendezvényszervezők folyamatosan keresik eze-
ket a cégeket, és velük kibővülve újdonságok sorát kínálják fel 
a szakmai közönségnek. Az ilyen termékekkel és megoldások-
kal mindannyian izgatott an várjuk a találkozást. ez egy újabb 
és nagyon fontos pillére egy szakmai rendezvény sikerének.

harmadik gondolatom az, hogy az innovatív eszközök és 
megoldások nagy része ma már olyan felkészültséget, tudást igényel, ami 
autodidakta módon nem, vagy csak igen hosszú idő alatt  szerezhető meg. 
Azaz a jó szakmai rendezvény nemcsak felmutatja az innovatív terméket és/
vagy szolgáltatást, de lehetőséget teremt arra is, hogy tapasztalatcserével, 
továbbképzéssel, workshopokkal az újdonságok és azok használata mélyeb-
ben megismerhető legyen. ezek a kiállítások mellett  szervezett  előadások, to-
vábbképzések szinte mindenütt  igen sikeresek – ez is mutatja fontosságukat.

végül egy szakmai rendezvény sikerének negyedik és talán legfontosabb 
pillére a szakmát alkotó emberek találkozási lehetősége. Fantasztikus látni, 
hogy olyan kollégák, akik évszámra csak egy-egy Fb-bejegyzésben „találkoz-
nak”, milyen örömmel beszélgetnek és cserélnek tapasztalatokat akár órákon 
át… Mindenünket átszövi az online világ, és mégis vágyunk az élő kapcsolat-
ra, a látható reakciókra, szükségét érezzük a szónak, a közvetlen gondolat-
cserének. hogy ezt nem csak én gondolom így, példa erre az egyik nagy hang-
technikai gyártó, amely a frankfurti kiállításon mindösszesen 1 (egy darab!!) 
terméket állított  ki hatalmas standján, így hagyva rengeteg helyet szakembe-
rei és partnerei találkozójának, melyhez még egy-egy pohár ital is előkerült…

Most, az idei rendezvényünkre készülve úgy érzem, hogy szövetségünk 
a sikeres rendezvény mind a négy pillérét letett e, és szervezési lendületünk 
továbbra is erős. hazai és határon túli szakembereket egybegyűjtve olyan 
rendezvényt építünk, gondozunk, fejlesztünk, mely kikerülhetetlen igazodá-
si pont és szakmai találkozási hely is egyben.

Legyünk részesei, adjuk hozzá magunkat – rengeteget fogunk visszakapni!
BÖRÖcZ SáNDOR
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régebbi lapszámok – korlátozott  számban – még 
kaphatók.
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A közölt cikkek tartalma nem minden esetben tük rözi 
a szerkesztőség véleményét.
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