HANGSZERVILAG

Fuvosoknak mindent egy helyen...

A Fon-Trade Kft.-t 1990-ben alapitotta Csider Kdroly fafiivos hangszerész mester és Novotny
Kdroly rézfiivos hangszerész mester. Ha azonban a vdllalkozds gyokereit keressiik, 1955-ig
kell visszamenniink az idoben, amikor még uj hangszerek épitése is folyt Magyarorszdgon
— olyan legendds mesterek kozremiikodésével, akik a habori utdn megsziint, hires Schunda,
Stowasser és Sternberg cégeknél tanultik meg a szakma minden csinjat-binjat. Ilyen kornyezetben
kezdett el Novotny Antal tanulni és dolgozni 1955-ben. Lassan 6tven éve foglalkozik tehdt
hangszerekkel, 1972 ota sajdt mithelyében javit kisiskoldsoknak és vildgsztaroknak egyardnt.
Csider Kdroly aktiv muzsikusként keriilt elOoszor kapcsolatba a hangszerekkel, ami mind a mai
napig sokat segit neki abban, hogy megértse a muzsikusok problémdit, az instrumentumokkal
szemben tdmasztott igényeit. Hosszabb idot toltott el vildghirii hangszerkészito cégek miihelyeiben
Japdnban, Németorszdgban, Franciaorszdgban és az Egyesiilt Allamokban, ahol lehetGsége nyilt
a legiijabb elméletek megismerésére, a legkorszeriibb technikdk elsajdtitdsdra.

— Az elmiilt tiz-tizenkét évben Ma-
gyarorszdgon eldszor megalakultak, majd
sajdt profilt alakitottak ki a hangszerekkel
kereskedd cégek. Mi az, amit az akkor ki-
tiizott célokbol sikeriilt megvalositani, és
mik azok a tervek, amelyek az elkovetkezd
évekre jelolik ki a fobb feladatokat?

— Mindig is olyan iizletet szerettem vol-
na, ahol a flvéshangszerek teljes palettdjat
és a sziikséges kellékeket tudjuk kindlni.
Az az alapelvem, hogy egy fuvészenekar
taldlja meg ndlam mindazt, amire sziiksége
van, beleértve a ritmus- azaz iit6hangszere-
ket is. Az els§ pillanattdl fontosnak tartot-
tam, hogy tizletemben ki is lehessen pro-
balni a hangszereket. Ez nem egyszerf,
mert hatalmas raktarkészletet kovetel, ami
nem éppen a legjobb befektetés. Magyaror-
szagon ugyanis még mindig olyan magasak
a kamatok, hogy a bankban, netan értékpa-
pirban tartott pénz sokkal jovedelmezdbb,
mint az druban — esetlinkben hangszerek-
ben — 4ll6 téke. Szamomra azonban sosem
befektetés, hanem szolgdlat volt mindaz,
amit csindltam. Barmilyen egyiittessel, in-
tézménnyel keriiliink iizleti kapcsolatba,
sosem a gazdasigi vezet6t tekintjiik f6
partneriinknek, hanem mindig a zenészt,
azt, akinek valdjaban dolgozunk.

— Mennyire lehet ma valaki versenyké-
pes szakmai elhivatottsdaggal? A piac
ugyanis elsdsorban az drak harca, ami-
ben nem mindenki az iizleti etika figye-
lembevételét tartja a legfontosabbnak.

— Valéban dgy van, hogy az alacsony
arndl is lehet még alacsonyabbat kindlni. A
kereskedések mdra mar bizonyos szem-

pontbdl konszoliddlédott viszonyait még
mindig meg-megzavarhatja egy-egy tisza-
virdg életli vallalkozd, akinek nincs rakta-
ra, nincs szakmai hétorszdga, behoz né-
hany hangszert feketén, vadm nélkiil és
olyan alacsony dron forgalmazza, amivel
egy raktarral, mihellyel rendelkezd iizlet
egyszerien nem versenyezhet. Amivel
azonban versenyképesek lehetiink még eb-
ben az esetben is, az a szerviz. A garanciat
biztositd, szakértelemmel rendelkezs sze-
mélyzet, amir6l a legtobb muzsikus azért
nem szeretne lemondani.

Megesik az is, hogy bejon hozzank egy
kolléga és nagykereskedelmi dron vesz t6-
liink egy hangszert, amit aztdn még annal
is olcsobban értékesit. S6t, még az sem ki-
zart, hogy szidja egy kicsit a Fon-Trade-et,
hogy milyen draga.

Ilyesmi barhol a vildgon el6fordulhat, és
jellemzden nem a tobb éve piacon 1évE, mar
hagyomanyokkal rendelkezd cégek eseté-
ben. A legtobb ismert, tobb éve iizemeld
miihely, kereskedés azonban betartja az iiz-
leti élet frott és fratlan etikai szabdlyait.

— Annak idején, a kialakulds koriili évek-
ben az iizleti partnerek jelentds részét ze-
neiskoldk, amator fiivoszenekarok jelentet-
ték. A javitdsok, karbantartdsok és a
hangszerekkel kapcsolatos egyéb szakmun-
kdk mellett ezeket az iigyfeleket gyakran
pénzzel is tdmogatta a Fon-Trade, jelen
volt a kiilonbozd civil szervezetek rendezvé-
nyein, versenyein, otletekkel, dijakkal, kidl-
litdsokkal emelte azok népszeriiségét.

— Viltozatlanul ezek a legjelentGsebb
tigyfeleink. Nagyon széles a kindlatunk ép-

pen a zeneiskoldsok szdmdra megfeleld, ol-
csébb drukbol, ahogy a legprofibbak is meg-
taldljdk a maguk igényes, nagyobb értéki
hangszereit. Ami a hivatdsos egyiitteseket,
példaul nagyobb szimfonikus zenekarokat
illeti, tdl sokféle szempont érvényesiil a ,,be-
szallitok™ kivalasztdsakor ahhoz, hogy pusz-
tan a szakmai megitélés vagy a megfelel§ ar
alapjan keriilhessiink iizleti kapcsolatba.
Ami a tdmogatdsokat illeti, mindig is igye-
keztem azokat segiteni, akik valéban raszo-
rulnak. A gyakran tobb szdz millids éves ta-
mogatdssal rendelkezd egyiitteseknél nem
érzem annyira sziikségét, mint mondjuk egy
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csillogd szemi zeneiskolds gyereknél, aki
tigyes, szereti, amit csindl, de a sziileinek
nem 4all médjukban hangszert vésarolni.
Ilyen elvek alapjan prébaltam a rendezvé-
nyeket, a kiilonféle produkcidkat is timogat-
ni. Sosem tartottam magam szponzornak, az
egy mas jellegfi, sokkal ,,piackozelibb” tevé-
kenység. Az utébbi idében nem is engedem,
hogy kifrjanak mint timogat6t. Nem az iiz-
leti tevékenység részeként fogom fel ugya-
nis, hanem valdban segitségként, vagy ha
ugy tetszik, szolgalatként.

— A nagyobb zenekarok koziil mégis
mennyivel dllnak tizleti kapcsolatban?

— Valéjdban mindegyikkel. Egyfeldl
vannak olyan hangszerek, amiket mi kép-
viseliink Magyarorszdgon, tehdt rajtunk
keresztiil lehet hivatalosan ezekhez jutni.
Ilyenek példdul a Muramatsu, Sankyo fu-
voldk, a Bach, Getzen, Courtois, Alexan-
der rézfiivés hangszerek, Selmer szaxofo-
nok és a Premier, Paiste iitGk. Masfeldl
pedig a zenészekkel vagyunk kapcsolat-
ban, és rajtuk keresztiil természetesen ko-
ziink lesz a zenekarhoz is. Vannak har-
minc évnél is régebbi tligyfeleink, 6k nem
mennek mdshoz akkor sem, ha mondjuk
egyiittesiik egy hangszerbeszerzési palya-
zatit mas cég nyeri.

— Tapasztalataik szerint az elmiilt tiz év
adott-e lehetdséget példdul a fiivdszene-
karoknak, hogy valamennyire korszertisit-
sék hangszerparkjukat, vagy tovdbbra is
elsdsorban javitgatdssal probdljak meg-
hosszabbitani az akdr mdr muzedlisnak is
mondhato darabok életét?

— Tortént véltozds, hiszen tiz éve még
ritka volt, hogy sajat hangszereket vasarol-
janak a zenét tanuldk szdmdra. Most mar
ezt is egyre tobben megengedhetik maguk-
nak, gyakran nem is a legolcsébb kateg6-
ridbdl. Azok a nagyon régi, nagyon elhasz-
nélt hangszerek pedig lassanként kikopnak.

— A réz- és fafiivos hangszerek forgal-
mdnak, jovedelmezdségének ardnya vdl-
tozott-e a tiz-tizenkét év alatt?

— Ennek még nem néztem utdna, jéllehet,
érdekes adatokkal lennénk gazdagabbak.

— Van-e még olyan ,,szabad” kapacitds
a vildgpiacon, olyan hangszermdrka,
amelyre még nincs senkinek exkluziv szer-
zddése Magyarorszdgon?

— Biztos, hogy vannak ilyenek, de nem
biztos, hogy ezeket itthon el lehetne adni.
Nagyon kiilonb6z8, hogy mely orszagok-
ban mely mdarkakat lehet igazan forgal-
mazni. Nélunk is vannak kedvelt tipusok,
amelyeket Ausztridban szinte alig ismer-
nek. Az ilyeneket nagyon nehéz bevezetni.

Az élet és a vilag viltozik, dtalakul a ki-
zar6lagossag szerepe is. Az Eurépai Uni6-
hoz csatlakozva ez a véaltozds gyors és
markéns lesz. A markaképviseletek lazabb
kotottséget jelentenek majd, és a szaktudds,
valamint az dr tesz versenyképessé. A leg-
nagyobb jelentdsége a személyes kapcso-
latoknak lesz, annak, hogy ki tud jobb és
szakszer(ibb szervizt biztositani. Ha a pénz
is kozos lesz, az drak mozgastere is kisebb
lesz, és egyébként is az alacsony drnak is
van hatdra: abbdl még senki sem tudott
megélni, hogy rafizet. Ezek a problémak
minden bizonnyal rendbe is jonnek majd.
Megvaltozik a kereskedés.

— Mi az, amit az Unichoz valo csatlako-
zdsig fejleszteni érdemes vagy éppen fej-
leszteni kell a Fon-Trade életében?

— Nagy véltoztatdsokat nem tartok sziik-
ségesnek, de taldn tobbet kellene taldlkozni
a muzsikusokkal, erdsiteni lehetne a szemé-
lyes kapcsolatokat. Annyi meghivds van,
aminek az egyéb tizleti munka miatt nem tu-
dok eleget tenni, bArmennyire is szeretnék.

— Van-e a Frankfurti Vdsdron kiviil
olyan kidllitds, amelyen érdemes lenne
megjelenni, de a Fon-Trade még nem sze-
repelt?

— Az egyesiilt dllamokbeli NAMM,
amire én azért el-elmegyek és ugyanigy
behozom a legfontosabb djitdsokat, mint a
tobbi cég. Az azonban, hogy behozom,
nem jelent semmit. Volt olyan szaxofon-
modellem, ami harom évig 4llt az iizlet-
ben, senkinek sem kellett, pedig j6 volt.
Aztan valaki valahol hallotta, tetszett neki,
bejott é€s megkérdezte, hogy lehet-e ilyet
szerezni. Nagyon nehéz megismertetni,
elfogadtatni, megkedveltetni az djat. A ki-
nélat hatalmas, valéban a bGség zavararél
beszélhetiink. Es ha mégis érdeklédés ta-
pasztalhaté valami 4j irdnt, nem kell azt
feltétlentil nekiink forgalmazni, legyen er-
re masnak is lehet&sége.

— Eldfordul, hogy ilyen esetben java-
soljdk a mdsik kereskeddt, aki éppen a ke-
resett hangszerrel foglalkozik?

—Ezis egy lehetséges megoldas, és az is,
hogy megveszem a kollégatdl és a naluk
1év6 aron eladom az iigyfélnek, hogy ne
neki kelljen utdna jarnia. Kiilonosen, ha
egy nagyobb rendelésbdl ndlam éppen az a
darab hidnyzik.

— Mi az, amit most szivesen a vdsdrlok
figyelmébe ajdnlana?

— Szinte mindenhol vannak djitdsok:
példaul a Muramatsu is tobbéves kutatds-
sal tovabbfejlesztette modelljeit. Amiben
oridsi lehetGségek vannak, az a B&S mo-

dellek sora. A németek fantasztikusat al-
kottak nemcsak a trombitdk, de a kiirtok,
szaxofonok teriiletén is. MinGségben és ar-
ban egyarant versenyképesek — kiilonleges
hangzas, eurépai mindség.

Aztdn én példdul nagyon szeretem a
Leblanc-klarinétokat, amelyeknek kové-
rebb, vastagabb, jazzesebb a hangjuk, mint
a nalunk kedvelt Buffet-modelleknek.
Elég nehéz bevezetni a piacra, mert tulsa-
gosan szigordak a korldtok és az ehhez
kapcsolddd elvarasok. Mdsutt nagyobb a
szabadsag, inkdbb érvényesiilnek az egyé-
ni szinek, egyéni vélasztasok. Taldn ké-
sébb itt is konnyebb lesz attorni a falakat,
hiszen annyi szép hang, j6 hangszer van a
mar ismerteken kiviil is.

— Az aranyfuvola ota készitett 1ij hang-
szert?

— Most csak fejeket csindlok ahhoz a fu-
voldhoz, hogy kiprébédlhassuk kiilonbozd
fejekkel is.

— Megrendelésre is késziilnek fuvolafe-
Jjek a muzsikusoknak , testreszabottan” ?

— Annyit sajnos nem tudok dolgozni,
ami egyébként is egyik nagy banatom. Le-
leiilok, de csak specidlis dolgokhoz. En
csindlom a Straubinger-parndzast és javi-
tok néhdny kiilonosen értékes fuvolat, régi,
legendds markdjd szaxofont. A kivinsa-
gaim kozott azonban mindig elékelS he-
lyen szerepel az, hogy minél tobbet tudjak
magukkal a hangszerekkel foglalkozni.

Toth Anna
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